CAPTACION

INVERSORES



El volelbol en Espana ha crecido notablemente en las

ultimas dos décadas, alcanzando mas de 100,000

licencias en 2022, con una participacion femenina del

INTRODUCCIC’)N 70%. Este crecimiento posiciona al voleibol como el

tercer deporte de equipo con mas licencias femeninas,

. §0lO  sUperado por el baloncesto y el futbol. A nivel
europeo, la repercusion mediatica y digital del voleibol ha

sido significativa, destacando un aumento del 35% en
seguidores en redes sociales en 2022.
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EQUIPO DE
CANDIDATURA

Maribel Zamora liderara un proyecto de cambio en
la estructura organizativa del voleibol espanol, con
el apoyo de la mayoria de las Federaciones
territoriales y la aportacion directa como miembros
del equipo de, Rafa Pascual como responsable de
comunicaciéon y Oscar Novillo en la direccién
tecnica.
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El proyecto de Siempre Voley propone un cambio drastico en la
gestion del voleibol espanol, con objetivos deportivos y organizativos
ambiciosos. Se  enfatiza la profesionalizacion, modernizacion,
marketing, comunicacion y digitalizacion. La candidatura busca mejorar
la acogida y crecimiento del voleibol, especialmente entre las
mujeres, y aprovechar el potencial del voley playa. El objetivo es
equiparar el voleibol espanol al nivel europeo y mundial.
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ANALISIS DE MERCADO

El mercado global del voleibol esta en crecimiento, con una tasa anual
compuesta (CAGR) del 3.3%, proyectandose que alcance un valor de
3660.471 millones de USD para 2031. En Espana, el mercado del voleibol
también muestra una tendencia positiva, con crecimiento en valor vy
volumen entre 201/ y 2021, y expectativas de continuo aumento hasta
2030. Los impulsores del crecimiento incluyen la expansion del sector
manufacturero, la Introduccion de ligas y torneos, y la creciente
participacion de mujeres y ninos en el deporte.
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IMPULSORES DEL CRECIMIENTO
DEL MERCADO DEL VOLEIBOL
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Audiencia
OBJETIVO

Como posibles beneficiarios de los
resultados de la puesta en marcha del
proyecto Siempre Voley, encajarian:

Y como informacion prioritaria, se ha de tener en cuenta
que la candidatura Siempre Voley es la Unica que,
realmente, plantea garantias para que se pueda dar un
contexto que facilite el aprovechamiento de todo el
potencial que tiene el voleibol en Espana, por el hecho
de estar desmarcada de posiciones continuistas con el
proyecto del voleibol actual.

@ Fabricantes de material especifico y accesorios

Fabricantes de material especifico y accesorios: Empresas que producen balones,
ropa deportiva, calzado y otros equipos relacionados con el voleibol podrian ver un
aumento en sus ventas debido al crecimiento del interés en este deporte

‘ Inversores y empresarios
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El crecimiento del interés por las competiciones nacionales (Superliga masculina y %5‘.‘\\.};“",‘}{‘\‘“"‘%‘\;"/
Femenina (liga Iberdrola)), junto con la organizacion de competiciones “‘:\"“‘\;“3\\““;‘:"‘:‘?‘:&‘:‘1&:""‘
internacionales y la consolidacion de los eventos de promocion, facilitaran la ﬁg“"\‘}“‘o“,\\"“‘fg‘,ﬁ“‘&}'«m
visibilidad de marcas a través de streamings de calidad y planes de comunicacion }‘l‘““‘,1!“‘!““‘1{"’1‘,9"’”
actuales, apoyados en RRSS. Inversores que promuevan el voleibol y/o voley lll"l""iM() ) "M&,%
playa, y se apoyen en sus deportistas emblematicos, también, sin duda, podran ’”’WW y /%%’
se podran beneficiar. 1/ MM / [m'
‘ Clubes y promotores de ligas de voleibol //W

Los clubes veran crecer sus estructuras y los promotores de competiciones /
homologadas, sus opciones de negocio. /

‘ Sector turistico y eventos

La organizacion de competiciones de caracter internacional y el crecimiento de la
competicion domestica, facilitara el beneficio de empresarios vinculados al sector
turistico.
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Modelo de negocio

COMO GENERAR INGRESOS

Patrocionios y asociaciones

Los patrocinadores pueden proporcionar apoyo
financiero, recursos y equipamiento a cambio de
exposicion en eventos, merchandising y medios de
comunicacion relacionados con el proyecto.

Eventos y torneos

Organizar eventos y torneos locales, nacionales e
internacionales puede generar ingresos significativos
a traves de entradas, derechos de transmision y
ventas de merchandising, asi como el turismo
deportivo generaria ingresos en su amplio sector.
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Membresia y abonos de temporada

Supondra una garantia de ingresos regulares y
proporcionara a los fans acceso a contenido exclusivo,
descuentos y prioridad para eventos especiales.

Subvenciones y apoyo gubernamental

Justificado en los objetivos de las Selecciones Nacionales, en la
masa social (licencias) y en el relevante papel de la mujer.

Responsabilidad social y proyectos comunitarios

Se integraran actividades de responsabilidad social que
mejoren la imagen del proyecto y fortalezcan la relacion con
la comunidad, y faciliten la presencia de colaboradores que,
a su vez, puedan participar de la imagen creada.




ESTRATEGIAS DE
CRECIMIENTO

Digitalizacion, comunicacion,
profesionalizacion, ambicion
deportiva y sensibilidad social.



PLAN DE EJECUCION
o roO—n0

PRIMER
MANDATO

Adecuacion de los recursos humanos y
materiales de la propia RFEVB para afrontar
el proyecto.

Reestructuracion del organigrama operativo.

Restablecimiento de contactos
institucionales tanto a nivel nacional como
internacional.

Ampliar presencia y colaboracion en el
proyecto desde las FFTT.

Incorporacion de financiacion privada e
institucional.

Revision del proyecto deportivo.

Puesta en marcha del proyecto global

SEGUNDO
MANDATO

Incorporacion de nuevos recursos
humanos y materiales al proyecto.
Consolidacion y optimizacion de la
presencia en ambitos institucionales de
decision.

Ampliacion de la aportacion de financiacion
privada e institucional.

Organizacion de eventos de mayor
relevancia.

Consecucion de los primeros objetivos
deportivos.

Inicio de la consolidacion del proyecto
global.

TERCER
MANDATO

e Revision y actualizacion del
proyecto para su consolidacion
total y definitiva.




4.314.007€

Presupuesto
RFEVB 2023

14.273.600€

Presupuesto
RFEBM 2023

Incremento
OBJETIVO

PARA UN FUNCIONAMIENTO
DE UNA REAL FEDERACION DE
EXITO ES NECESARIO
TRIPLICAR EL PRESUPUESTO
ANUAL DEL VOLEIBOL
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CONTACTO

www.siemprevoley.es @

siemprevoley@siemprevoley.es 9



